
Wir bieten Ihnen: 
Für uns sind alle Mitarbeiter/innen ein essentieller Bestandteil unseres Teams, denn alle leisten einen  
wesentlichen Beitrag zum Gesamterfolg unseres Familienunternehmens. Uns ist es wichtig, dass sich  
unsere Mitarbeiter/innen wohlfühlen und gerne mit und bei uns arbeiten.

Die Vielfalt der Aufgaben und die langjährigen Kundenbeziehungen machen die Tätigkeit bei uns besonders 
attraktiv. 

Es erwartet Sie ein attraktives Vergütungsmodell, Urlaubs- und Weihnachtsgeld, 30 Tage Urlaub, individuelle 
Fort- und Weiterbildungen, eine kollegiale, dynamische Arbeitsatmosphäre, Teamevents und Büroräumlichkeiten 
in attraktiver Lage am See.

Wir möchten mit unseren Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern langfristig zusammenarbeiten und unterstützen 
Sie daher in allen Lebensphasen, um eine gute Work-Life-Balance zu ermöglichen. Gerne unterstützen wir Sie 
auch mit unserem Netzwerk bei Ihrer Wohnungssuche.

Haben wir Ihr Interesse geweckt? 
Wenn Ihnen ein kollegiales, freundliches Umfeld und exzellente  
Arbeit wichtig sind, freuen wir uns auf Ihre Bewerbungsunterlagen 
per E-Mail an: karriere@vb-frey.de 

Walter Frey Versicherungsbüro GmbH & Co. KG I Olgastr. 4 I 88045 Friedrichshafen I www.vb-frey.de

Planen Sie Ihre Karriere 
in Friedrichshafen am Bodensee 

Wir sind ein mittelständisches Familienunternehmen in vierter Generation, das in Zusammenarbeit mit der 
Württembergischen Versicherung AG Privat- und Gewerbekunden auf höchstem Niveau nachhaltig betreut.  
Wir beraten unsere Kunden in allen Sparten, insbesondere in der Haftpflicht-, Kfz-, Hausrat-, Wohngebäude-
und Krankenversicherung.

Zur Verstärkung unseres Teams in Friedrichshafen suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt  
in unbefristeter Festanstellung einen

Kundenbetreuer im Bereich Privatkunden - m/w/d 
Kaufmann für Versicherungen und Finanzen als Kundenberater 
für den Innen- und Außendienst 

Ihre Aufgaben: 
• Akquisition und Ausbau des bestehenden Kundenstammes  
• spartenübergreifende Beratung und Betreuung unserer Kunden, Bedingungsoptimierung,  
   Angebotserstellung, Antrags- und Schadenbearbeitung 
• Durchführung Vertragsänderungen und Modifizierungen  
• Bestandsauswertungen, Cross-Selling, Up-Selling 
• Abwicklung der Korrespondenz mit Kunden und Versicherern

Ihr Profil:
• abgeschlossene Ausbildung als Kaufmann/ -frau für Versicherungen und Finanzen, 
   Versicherungsfachmann/ -frau und/oder abgeschlossenes Studium 
• mehrere Jahre Berufserfahrung in vergleichbarer Position
• qualifizierte Fachkenntnisse hauptsächlich im Bereich Komposit  
• hohes Maß an Eigeninitiative und Verantwortungsbewusstsein 
• Freude an einer zielorientierten und vertrieblichen Tätigkeit 
• routinierter Umgang mit den gängigen EDV-Anwendungen


